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“Hedetimiz, partnerlerimizin
Tirkiye'de iiretime ge¢mesini
saglamak”

ERROS Klima Miih. San. Tic. Ltd. $ti., Tiirkiye HVAC sektoriiniin oncii
firmalarinda kazanilan miihendislik deneyimini, diinya markalariyla yapilan
ortak calisma ile giiclendirerek Tiirkiye’ye yiiksek verimli sistemler kazandirmak
amactyla 2006 yilinda Istanbul’da kurulmus bir firma. “BERROS Klima olarak sektorde iyi
bir yere gelmemiz; Rosenberg, HK Instruments ve Klingenburg markali cihazlarin yiiksek
kalitesi ve ozverili calismamiz sayesindedir” diyen BERROS Klima Miih. San. Tic. Ltd.
Sti. Genel Miidiirii Cagdan Yilmaz BERROS Klima’yi, partnerlerini ve hedeflerini Tesisat

Market okurlarina anlatti. ..
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Bir sektoriin markasi ne kadar
coksa, o sektor o kadar degerlidir

Dokuz Eyliil Universitesi'nden 1997 yilinda
mezun olduktan sonra ig bulmak icin
Istanbul’a geldim.

Tecriibesiz mithendis olmam ve Istanbul'da
referansimin olmamas: sebebiyle bagvurula-
rim kabul edilmedi. HVAC sekt6riintin dua-
yenlerinden, saygideger 1zzet Nasi Bey bana
bir sans verdi ve TransKlimada ise bagladim.
O dénem, sektortin en hizh biylime goster-
digi donemdi. $imdi geriye doniip baktigimda
¢ok daha iyi gériiyorum. Ciinkii o dénemlerde
kelimenin tam anlamiyla ¢émezdim. Izzet
Bey, bana kendi bilgilerini biiytik bir ustalikla
aktartyordu.

O dénemde 6zellikle Istanbul merkezli olmak
tzere, Turkiye’nin giiney sahilinde ve Tirki
Cumhuriyetlerde ¢ok buyiik projeler vardi.
Bu biytuk projeler ve calistigim sirketin
bulundugu konum sayesinde, sektoriin hep
st diizey muteahhitlik ve proje firmalarinin
yoneticileri ile tanigma sansini elde ettim. O
dénem ayni zamanda ekonomik krizin yagan-
dig1 dénemdi ama ¢ok geng¢ oldugum igin
farkinda degildim. Islerimiz ¢ok yogundu ve
cok yuksek kir marjlariyla projelere teklifler
hazirliyorduk. O donemle beraber yavas yavasg
sektori sevmeye basladim. Bir siire sonra
sektoriin yine 6nci sirketlerinden HSK’ya
gectim. HSK’nin Gretici kimliginin olmasi,
buraya gecisimi hizlandiran unsurlarin
baginda yer aliyordu.

HSK’da ¢ok daha degisik bir pencereden
sektére bakmaya bagladim. 2001 yilinda
Tirkiye'de yasanan ekonomik kriz, ingaat
sektoriintn alt sektorlerinden biri olan sek-
tortimizde sikintilara sebep oldu. Sektor de
ciddi bir krizin esigindeydi ve o donemde
bir¢ok firma biyiik yaralar aldi. Baz: firma-
lar ¢abuk atlatti ancak sektériin ¢ok giicli
firmalarindan bazilar1 krizle beraber yok
oldular. Sektérimize uzun yillar boyunca
hizmet eden firmalarin yok olmasini izlemek,
¢ok tziiciydu. Sektorimiizin bliyimesi ve
gelismesi icin de kokli firmalara ihtiyag var.
Avrupada 100 yillik firmalar hala varlikla-
rint strdirtyorlar, sektoriimiizde ne yazik ki
kokli firma sayisi ok az.

Kokl firmalarin ¢ogalmasi, Uretimini artir-
malar1 ve ayni zamanda marka haline gel-
meleri gerek. Bir sektérin markas: ne kadar
coksa, o sektor o kadar degerlidir.

BERROS Klima’'nin marka seriiveni

Ilk olarak 2006 yilinda Almanyanin kokli
firmalarindan Rosenberg firmasindan bir
teklif aldik. Turkiye'de yapilanmaya gitmek
istediklerini ve bu yapilanmay: da benimle
birlikte yapmak istediklerini belirttiler. Ben
de, onlarin giicii ve bizim ¢aligkanligimiz bir
araya gelirse Turkiye'de guizel seyler yapabi-
lecegimizi sdyledim. Sayin Karl Rosenberg
bana inandi ve givendi. Boylelikle 19 Eyliil
2006 glinit BERROS Klima'ya hayat verdik.
Rosenberg ile calismalarimiza ilk baglarda
klima santrali satig1 ile bagladik. Tiirk mekanik
taahhiit firmalariyla beraber yurtici ve yurt-
disindaki projelere Rosenberg klima santrali
sattyorduk. Bu, daha once ¢alistigim firma-
larda kazandigim iligkilerden ve ticari kiltiir-
den kaynaklanan tecriibelerin bir sonucuydu.
Ote yandan Alman markalarinin Tirkiyede
her daim giiven uyandirmasi, Rosenberg mar-
kasinin bilinirligini hizlandirdi. 2009 yilinda
Rosenberg klima santrali satigimizi sona
erdirme karar: aldik. Tirkiye'de yiiksek kali-
tede klima santrali treten yerli firmalara
rakip olmaktansa, fan tarafinda ¢6ziim ortagi

olmaya karar verdik. 2009 yilindan bu yana,
Turkiye'deki klima santrali treticilerine ve
mekanik muteahhit firmalarina Rosenberg’in
sadece fanlarini tedarik ediyoruz. Rosenberg
Ventilatoren GmbH ile faaliyetlerimiz bagariyla
devam ederken, Finlandiya kékenli otomasyon
firmast HK Instruments OY ile tanistik.
HK Instruments Turkiye HVAC pazarina
girmek istiyordu ve Fin-Pro ile aragtirma yap-
maya bagladi. Fin-Pro, Finlandiya'nin ticari
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ategesi olarak gorev yapiyor. Yatirim yapaca-
gz ilkeyi, o tlkenin pazarina girmek i¢in
nasil yol izlenmesi gerektigini, yerel partnerin
nasil olacagini aragtiriyor.

HK Instruments yaklagik alt1 ay Fin-Pro
ile aragtirma yapt1 ve Tirkiye'deki 30 fir-
may1 ziyaret etti. BERROS Klima ola-
rak, HK Instruments yetkililerine oto-
masyon sektorline bizden daha yakin bir
firma se¢melerinin daha uygun olacagini
soyledik. Onlar da hem otomasyon firma-
larina hem de klima santrali dreticilerine
ayni seviyede yakin olan bir firma istedik-
lerini ve BERROS Klima ile yola ¢ikmaya
karar verdiklerini belirtti. Yani aslinda
HK Instruments bizi buldu, hikdyemiz boyle
bagladi. 2010 yilinin Mayis ayinda BERROS
Klima olarak, Tiirkiye'de HK Instruments’in
tek yetkili distribtitori olduk.

HK Instruments Griinlerini ytiksek adetlerde
stok yapmaya karar verdik. Bitin trtinleri-
mizi stokta tuttufumuz i¢in hem teslimat
agisindan migterimizi bekletmiyoruz hem
de toplu alim yaparak sagladigimiz maliyet
avantajini misterilerimize yansitabiliyoruz.
Miisterilerimiz de stoklu satis yaptigimizi
bildiginden yarin kullanacag: trtnin sipa-
rigini bugiin verebiliyor. HK Instruments
triinleri i¢in iki tane satis yolu belirle-
dik; klima santrali Ureticileri ve otomas-
yon satig firmalar1. Sektortin klima santrali

treticileri bizim zaten ¢6ziim ortagimiz ve
HK Instruments rtinlerini onlara direkt teda-
rik ediyoruz. BERROS Klima olarak otomas-
yon trtnleri ile ilgili son kullaniciya ulasmaya
calismuyoruz. Uriinlerin satis1 igin bayi tegki-
latimiz yok. Yaklagik 10 gii¢li satig firmasiyla
¢6zlim ortagi olarak ¢alisiyoruz ve bu firmalar
tzerinden satigimizi gergeklestiriyoruz.

Yani zincir su sekilde devam ediyor;
HK Instruments, BERROS Klima, giicli
satig firmalar1 ve son kullanicilar. Bu zincir,
tim taraflar1 mutlu ediyor. Bu nedenle sis-
temin bu sekilde kalmasindan yanayiz. Bu
zincir, bu sene Mayis ayinda dérdinci yilina
girecek ve biz HK Instruments tarafinda her
yil biytime hedefliyoruz. 2013 yilinda biz

HK Instruments triin grubunda pazardan

yaklasik % 40 pay aldik. Yine 2013 yilinda
HK Instruments’in dinyada c¢alistign 120
firmanin icinde BERROS Klima olarak
3. siraya yerlestik. BERROS Klima olarak bu
bagarilarimiz, HK Instruments’t mutlu ediyor.
HK Instruments’a Turkiye ve diinya pazarina
sunmak i¢in yeni rtinler gelistirmelerini tav-
siye ediyoruz. Nem, CO, ve sicaklik sensérleri-
nin Gretimine 2013 yilinda bagland:. Bu trtin-
ler seri olarak iretiliyor ve satiliyor. Yilin son
dénemlerinde yaptigimiz goriismelerde, onlara
bir tirin daha sunduk. Bu trtinin de tretil-
mesi gerektigini ve diger tiriinlerle birlikte bir
paket haline gelebilecegini séyledik. Sundugu-
muz lrlin, donma termostati. Bu {iriin, klima
santrallerinin “olmazsa olmazi” niteliginde.
Bu trlinin dretimi 1 Mart 2014 itibariyla
baglad: ve su anda da yaklagik 2000 adetlik
Uriinimuz yolda. Bu triniin de Turkiye'de
cok begenilecegini digtiniiyorum. Ayrica sunu
da belirtmek isterim; son dort yilda teda-
rik ettigimiz Grinlerin geri dénuslerini de
kontrol ettik. Yaptigimiz analizde sattigimiz
80.000 adet triinden sadece 7 trtinde aksaklik
yaganmis oldugunu gérdik. Bu sonug bizi
cok mutlu etti. Finlandiya mihendislige ¢ok
onem veren bir tilke. Ar-Ge konusunda asir1
titiz davraniyorlar. Bu sebeple triinlerde her-
hangi bir sorun yaganmiyor. Turkiye pazarinda
HK Instruments’in marka bilinirligi her gecen
gtin artiyor. Bu durum hem HK Instruments’s
hem bizi mutlu ediyor. Bu sene de ayn1 yuz-
delik payimizi koruyacagimiza inaniyorum.

2010 yilinda HK Instruments ile ¢aligmaya
bagladiktan sonra, Almanya'nin 6ncii firma-
larindan Klingenburg GmbH ile tanstik.
Klingenburg yetkilileri 2010 ISK-Sodex fua-
rinda Turkiye'deki klima santrali treticile-
rini ziyaret ettiler. O ziyaret sirasinda klima
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santrali Ureticilerinin tavsiyesi sonucunda
BERROS Klima ile iletisime gegtiler. Goriis-
memiz sonucunda Klingenburg’un Alman-
yadaki tesislerini ziyaret ettik. Klingenburg,
Avrupa’nin en biiyiik 1s1 geri kazanim trtinleri
(Plate, CounterFlow, Rotor) iireten firmasi ve
musteri kanadini klima santralcileri olugturu-
yor. Fabrika gezisi sirasinda, Klingenburg yet-
kilileri Turkiye pazarina hizli bir giris yapmak
ve bizimle ¢aligmak istediklerini belirttiler.
Akabinde hemen orada s6zlesme imzaladik.
Hayatimin en hizli distribitorlik anlagma-
styd1, Klingenburg’un Tirkiye'deki tek yetkili
distribiitori olduk.

Markalarimizin Tirki Cumhuriyetler'e satigt
da BERROS Klima tizerinden gergeklesiyor.

Ticaret yaparken sektoriimiize ve

iilkemize katk: saglamaliy1z

Turkiye'de o donemde 1s1 geri kazanim
deyince akla hemen plate geliyordu, rotor
fazla yaygin degildi. Biz BERROS Klima
olarak projecilerimizi, klima santrali treti-
cilerini ziyaret ettik ve rotorun Turkiye'de
enerji tasarrufu agisindan fayda saglayaca-
gint anlatmaya calistik. Akabinde proje-
lerde rotor triinleri yer almaya ve ardindan
satiglar da artmaya bagladi. Yani biz 6nce
rotor pazarini artirdik, sonra driin satigint

gerceklestirdik. BERROS Klima olarak 1s1

geri kazanim konusunu gérev edindik. Enerj,
ozellikle sogutmada ¢ok pahali ve enerjide
disa bagimli bir tlkeyiz. Bazi geylerin yasal
olmasini beklememeli, bireysel olarak tilkenin
kalkinmasina katkida bulunmaliyiz. Ticaret
yaparken sektére ve tilkeye katki saglamamiz
gerektigini digintyorum. Klingenburg ile
2010'da baslayan birlikteligimiz bagarili bir
sekilde devam ediyor. 2013 yilinin sonunda
Tirkiye pazarinda Klingenburg triinleriyle
pazar payimizi ciddi oranlarda artirdik. Ayrica
Klingenburg’un diinyada ¢alistig1 164 firma-
nin icinde BERROS Klima olarak 4. siraya
yerlestik. Bu basarilarimiz BERROS Klima'y
biiyiitti ve bulundugumuz yere sigamaz olduk.
14 Subat 2013te Kiigiikyali Is Merkezi D19

BloK'ta yer alan ofisimizi, daha buyiik bir yer
olan A13 BloKka tagidik. Su an bulundugumuz
alan toplam 500 m?, bu 500 m*nin 150 m?”sini
depo alani olarak kullaniyoruz.

Tedarikgilerimizle goriigmelerimiz
devam ediyor, sektoriimiize kisa
vadede giizel haberler verecegiz

Distribiitért oldugumuz tg firma da, bizim
araciigimizla musterilerle tanigabildikle-
rinden dolayr bizden memnun oldukla-
rint her zaman dile getiriyorlar. Ciinki biz
BERROS Klima olarak, tiim miisterilerimizi
ana firmalarimiz ile tanistiriyoruz. Dolayisiyla
misterilerimizle yasadigimiz her seyden ana
firmalarimiz haberdar oluyor. Onlardan higbir
seyi gizlemiyoruz, bilgilerimizi her zaman pay-
lagmaya agik, seffaf bir firmayiz. Yabanci firma-
larin partner firma segerken baktiklar: iki ana
unsur var; durlstlik ve iyi satig yapmak. Bu
iki unsur yerel firma tarafindan saglanirsa, her-
hangi bir sorun yaganmiyor. Yabanci firmalar,
cirolarinin partnerleri sayesinde ytikseldigini,
lokal firmalarin 6neminin ¢ok biiyiik oldugunu
ve Turkiye'de ticaretin yakin iligkilerle yiirtidi-
gini artik benimsediler. Gegmiste de bunun
kott 6rneklerini ¢ok yasadik; Turkiye'ye gelip
burada lokal y6netici yerine kendilerinden bir
yonetici ile yer almaya ¢alisip, basarisiz olan
yabanci firmalar oldu. Maddi olarak ¢ok yati-
rim yaptilar ama geri donmek zorunda kaldi-
lar. Bu 6rnekten de anlagilacag: tizere; cok para
harcamak degil, yabanci firmanin lokal firma
ile ¢ok iyi bir gekilde entegre olmasi gere-
kiyor. Biz de lokal firma olarak, bu iligkileri
kuruyoruz ve misterilerimizin markalarimiza
guven duymasini sagliyoruz. Turkiye'de gliven
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uyandiktan sonra ticaret prosesi kolay isliyor.
Bu konuda da geri déntsler olumlu yonde.
Bu bagarimizdan dolays, distribiitéri oldugu-
muz li¢ firma da Tirkiye'de yer almak istiyor.
Tirkiye, HVAC sektortnin tssi haline gel-
meye basladi ve bu sektoriin daha da biytiye-
cegine inantyorum. Avrupada ve Uzakdoguda
faaliyet gosteren tim firmalarin Turkiye'ye
gelecegi kanisindayim. BERROS Klima ola-
rak, partnerlerimizle goriigmelerimiz devam
ediyor, sektérimiize ¢ok kisa vadede gizel
haberler verecegiz.

Prestijli projelere imza atiyor, sosyal
sorumluluk ¢alismalarina 6nem
veriyoruz

Prestijli projelerde ¢ markamizdan biri
mutlaka kullaniliyor. Referanslarimiz her yil
cogalmaktadir. Tlrkiye'nin en buyik hangar
projesi HABOMda 175 adet Klingenburg
rotor kullanilmigtir. Ford Otosan Fabrikasi,
Mercedes Fabrikasi, Medine Havalimani,
Purkova Havalimani, Vatan Vergi Dairesi,
SGK Arsiv Binalari, Ozdilek Tower, Kuyum-
cukent, Trump Tower, Spine Tower, Rone-
sans Tower, Palladium Tower, Viessmann
Fabrikasi, Turk Traktor Fabrikasi, Sisecam
Fabrikasi, Anadolu Motor, HAVAS ve THY
Kargo Binalari, Turkmenistan Olimpiyat
K6y, Izmirde yer alan Tiirkiye'nin en yiiksek
ikinci gokdeleni Folkart Towers, birgok AVM,
otel ve Universite projelerinde Urtinlerimiz
yer almaktadir.

BERROS Klima olarak ayrica sosyal sorum-
luluk projemiz de var. 2012 yilindan itibaren,

Universite 3. ve 4. siif dgrencilerine 1s1 geri
kazanim Grinleri Gzerine egitimler veriyoruz.
BERROS Klima olarak klima santrali konu-
sunda tecribeli oldugumuzdan dolayz, gelece-
gin mihendislerine; 1s1 geri kazanimi ve klima
santraliyle iligkisini detaylandiriyoruz. Is1 geri
kazanim rotorunun se¢iminde dikkat edilmesi
gereken noktalari, 1s1 geri kazanim rotorunun
kullanilmas: ve kullanilmamas: gereken yerleri
anlatiyoruz. Gelecegin mithendislerine tasar-
ladiklar: cihazin Ustiin 6zellikleri olmasinin
yani sira, satilabilen olmas: gerektigini syli-
yoruz. Kisaca 6grencilere, bir cihaz tasarlar-
ken, o cihazin hem verimli hem de satilabilir
olmasi gerektigini vurguluyoruz. Boylelikle
6grencilerin bakis acgilarini degistiriyoruz.
Mezun olan bir¢ok arkadasimiz, simdi sekto-
rimiizde ¢aligmaya bagladilar. Bu tiir haberler
bizi ¢ok mutlu ediyor. Bu egitimlerimize bu
yil da devam edecegiz ve 6grencilerin teknik
bilgisini gliclendirecegiz.

Tirkiye'de klima santrali lokomotif
sektor olmali ve kendine yan sanayi
yaratmals

2014 yilinin ilk ¢ ay1 zor gegti. Doviz kurlari-
nin dalgalanmas: Glkeyi etkiledigi gibi bizi de
etkiledi. Ozellikle ingaat sektorii duraklamaya
gegince, ingaat sekt6rine bagli olarak yoluna
devam eden HVAC sektorii de duraklamaya
gecti. 2014 yili sadece Turkiye'de degil diin-
yada da zor gececege benziyor. Tirkiye jeopo-
litik agidan Dogu ve Bati'nin tam ortasinda
yer aliyor, dolayisiyla bu durum tilkemizin
ekonomisini etkiliyor. 2014 yilinda sektorii-
miz gecen seneyle paralel seyredecektir diye
distintyorum. Tirkiye'de klima santrali loko-

motif sektor olmali ve kendine yan sanayi
yaratmali. Demek istedigim su; klima santra-
lini olusturan bir¢ok bilesen var. Bagta fanlar
olmak Uzere; 1s1 geri kazanim cihazlari, 6zel
filtreler, otomasyon Urlinleri, buharli nemlen-
diriciler... Bunlarin hepsi ithal geliyor. Artik
bu bilegenlerin Turkiye'de tretilmesi ve ihrag
edilmesi gerekli. Ciinki Turkiye klima santrali
Uretim Ussi haline gelecektir. Dolayisiyla sek-
torimuziin devamli biiytimesi, gelismesi, daha
fazla ihracat yapmasi ve Gilkemizin kalkinma-
sina daha ¢ok katkida bulunmas: gerektigi
kanisindayim.

Amacimiz, ¢alistigimiz ti¢ firmanin
da Tiirkiye'de iiretime ge¢mesini
saglamak

BERROS Klima olarak sektorde iyi bir yere
gelmemiz; Rosenberg, HK Instruments ve
Klingenburg markali cihazlarin yiiksek kali-
tesi ve Ozverili c¢aligmamiz sayesindedir.
Sektorumizin kalkinmas: icin BERROS
Klima olarak amacimiz, ¢alistigimiz Gi¢ firma-
nin da Tiirkiye'de tiretime ge¢mesini saglamak.
Oniimiizdeki yillarda bunu gerceklestirmeyi
planliyoruz. BERROS Klima bu sektériin bir
parcasi, biz bu sektérde dogduk, biytudik ve
biylimeye devam ediyoruz. O ytizden biz ken-
dimizi bu sektére borglu hissediyoruz.

Dolayisiyla bu borcumuzu, birlikte ¢aligtigi-
miz ¢ firmay1 Ulkemizde Uretime gegirerek
ve istihdam saglayarak 6demek istiyoruz. Glo-
bal treticiler olan bu g firmanin Turkiye'de

Uretim ayagini olugturabilmek i¢in kararliyiz.
Oniimiizdeki senelerde de odagimiza bu amact
alarak yolumuza hiz kesmeden, azimle devam
edecegiz.TM
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